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Mapfre ‘ficha' a Macquarie para expandir el
seguro de infraestructuras en Latinoameérica

La gestora presentara potenciales clientes a la filial de grandes riesgos de la aseguradora

Aitor Caballero Cortés MADRID.

Mapfre, a través de su filial de gran-
des riesgos, Global Risks, ha fir-
mado un acuerdo de colaboracion
con la gestora Macquarie, con el
objetivo de potenciar y generar
nuevas oportunidades de asegura-
miento en activos e infraestructu-
ras en Latinoamérica.

Con este acuerdo, la gestora “iden-
tificara y presentara potenciales clien-
tes a Mapfre Global Risks”, entre las
que incluira companias de su carte-
ra de participadas. La aseguradora
pondra asi el foco en sectores clave,
como el energético, el transporte, la
construccion y las telecomunicacio-
nes. Ademas, la alianza supone un
nuevo paso entre ambas compaiiias
y abre la puerta a colaboraciones mas
estrechas en la gestion y transferen-
cias de riesgos en la region.

El acuerdo fue suscrito por Alva-
ro Nuiez, Chief Strategy and Busi-
ness Development Officer de Mapfre
Global Risks, y James Jackson, Ma-
naging Director de Macquarie As-
set Management, y formalizado en
un reciente encuentro en la sede
regional de Macquarie para las
Américas, en Nueva York.

Mapfre y Macquarie mantienen
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una sélida relacién desde 2021,
cuando establecieron una alianza
de inversion institucional centrada
en activos alternativos, especialmen-
te en infraestructuras e inmobilia-
rio europeo. En 2020, ambas enti-
dades lanzaron un fondo de infraes-
tructuras con un objetivo minimo

Alvaro Nufiez (Mapfre Global Risks) y James Jackson (Macquarie AM). c&

de 200 millones de euros, de los cua-
les Mapfre aportd 50 millones ini-
ciales como capital semilla.
Seguidamente, estrecharon su
alianza con otros fondos destinados
a inmobiliario, para invertir en ac-
tivos de toda Europa. En este con-
texto, Mapfre también tiene una

alianza con Swiss Life, con la que
mantiene un vehiculo de coinver-
si6n europeo compartido al 50%.

La base para crecer
La filial de Global Risks de Mapfre,
que reporta dentro de la reasegura-
dora, Mapfre RE, cerr6 los nueve
primeros meses del afio con unas
primas de 1.337,9 millones de eu-
ros, un 5,3% menos que el afio an-
terior. Su resultado también cay6
un 12,9%, hasta los 27,1 millones,
fruto del momento de mercado blan-
do, que es cuando las primas de se-
guro de grandes riesgos y reasegu-
ros estan a la baja, lo que provoca
tensiones en su rentabilidad. En es-
te caso particular, el ratio combina-
do creci6 algo mas de tres puntos
porcentuales hasta el 92,9%, aun-
que sigue siendo operativamente
rentable operativamente hablando.
Para Mapfre, estrechar la alianza
con la que es la mayor gestora de
infraestructuras del mundo supo-
ne una mayor facilidad de entrada
amuchos sectores. Macquarie, por
ejemplo, es propietaria de las ope-
raciones sudamericanas de IHS
Towers, lo que se traduce en unas
8.700 torres de telecomunicaciones
en Brasil y unas 270 en Colombia.
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