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Tlunion pone el foco
en la tecnologia para
crecer en seguridad

ILUNTON TECH SECURITY/ Culminada la integracion de Ingloba
Seguridad, el grupo contempla nuevas adquisiciones.

Javier Roibas. Madrid

El grupo TTunion prevé alcan-
zar una facturacion de 50 mi-
llones de euros en 2029 con
su nueva marca de seguridad
tecnoldgica, Tlunion Tech Se-
curity, en la que se integran
los activos de Ingloba Seguri-
dad -adquirida en noviembre
de 2025- con los que ya dis-
ponia en este ambito.

Ese volumen de ventas su-
pondria multiplicar por diez
los cinco millones que ingreso
[Tunion con su negocio de se-
guridad tecnolégica en 2025,
explica a EXPANSION la di-
rectora de TTunion Seguridad,
Pepa Alonso, que destaca que
el cambio de denominacién
de esta subdivision de nego-
cio es el inicio de una nueva
etapabasada en un modelode
seguridad hibrida.

Una vez integrada Ingloba,
que en 2025 ingres6 18 millo-
nes (+17% interanual), Tia-
nion Tech Security cuenta
con 300 profesionales. Mas
alla de la incorporacion de
personal cualificado en un
momento en el que cuesta
atraer nuevo talento, el foco
estratégico delaoperacion re-
side en que Titmion logra am-
pliar su porfolio de servicios
avanzados, fortalecer sus ca-
pacidades tecnoldgicas e im-
pulsar sumodelo en el ambito
de la seguridad privada, sobre
todo en sistemas, vigilancia

La directora deTiunion Seguridad, Pepa Alonso.

La compaiiia

tantea incorporar
otras empresas y
expandira su
actividad a Portugal

avanzada y proteccion de in-
fraestructuras criticas. Para
poner en perspectiva las ci-
fras, la division general de Se-
guridad de TTunion origind
300 de los 1.443 millones que
el grupo facturd en 2025.

Explora el mercado

“Seguimos pensando en cre-
cer inorganicamente”, ad-
vierte Alonso al referirse al

plan estratégico para ITunion
Tech Security. Sobre el perfil
de empresas que tantean, la
directiva apunta que la carte-
raes “diversa”y que hay com-
paiiias de diferentes tamafios,
con facturaciones que oscilan
entre los 5y los 15 millones de
euros en promedio.

Otra de las patas del plan es
el aterrizaje en Portugal con
una estructura propia. “Tene-
mos clientes que operan a ni-
vel internacional y que nos pi-
den que les acompafiemos
fuera y les hagamos grandes
obras [...]. Pero establecer es-
tructura, de momento, solo
esta en prevision Portugal”,
detalla Alonso.

Onclusive

Todos los derechos reservados



https://onclusive.com/en-gb/talk-to-us/

