ell.conom/ta.

PUBLICACION: El Economista
AUTOR: Aitor Caballero Cortés

PAIS: ESP
TIPO: Print

AVE: €2773.58

PAGINA: 12

SUPERFICIE: 16.00 %

AUDIENCIA: 73000
> 30 de septiembre de 2026 a las 0:00

GCO se centrara en Espaia y descarta expandirse por Latinoameérica

Serra dice que la exclusion
de bolsa permite “dedicar
mas recursos al negocio”

Aitor Caballero Cortés MADRID

Grupo Catalana Occidente, que en
el futuro ser4 Grupo Occident, afron-
ta su futuro con el foco puesto en
crecer en Espaia sin hacer de la ex-
pansion internacional una priori-
dad. El consejero delegado del gru-
po, Hugo Serra, considera que el

mercado espaiiol todavia ofrece su-
ficiente recorrido como para que la
compaiiia pueda seguir creciendo
antes de plantearse una expansion
hacia Latinoamérica.

“Cuando me preguntan: ¢No os
vais a expandir a Latinoamérica?
Siempre digo que en Espana, que
tenemos una cuota de mercado de
entre el 5% y el 6%, tenemos un mar-
gen de crecimiento del 94% restan-
te”, respondi6 Serra. Aludi6 a que
la industria aseguradora espanola
tiene un “gap” con respecto a otras

economias europeas y que, a pesar
de “la cultura es diferente, si que veo
que nuestro margen de crecimien-
to esta ahi”, expuso en el XVII en-
cuentro financiero organizado por
KPMG y Expansion.

La apuesta por Espaia se enmar-
ca, ademads, en un modelo de creci-
miento principalmente organico. GCO
cuenta con una red de distribuciéon
consolidada, a través de la que cana-
liza alrededor del 90% de su negocio,
aproximadamente a partes iguales
entre agentes y corredores.

Asimismo, valora que el creci-
miento inorganico —que no lo des-
carta— es complicado: “En este mo-
mento no hay oportunidades, y las
pocas que aparecen nos interesan a
todos. Las cosas vienen cuando vie-
nen, y podemos ganar los procesos
o no hacerlo”, indic6.

Serra también hablo sobre la ex-
clusion de bolsa de la compania, que
se cerro a finales del 2025. E1 CEO
interpret6 este movimiento por una
mera cuestion financiera: “Interpre-
tamos el mercado como una forma

de financiacion, al igual que los ban-
cos o emitir deuda. Y llegamos a la
conclusion de que no le pediriamos
dinero al mercado”, argumento.

Asimismo, defendi6 este movi-
miento por el ahorro de costes que
supondra para la entidad: “Las ase-
guradoras tenemos un negocio tre-
mendamente regulado, y reducir las
duplicidades regulatorias y admi-
nistrativas nos permite simplificar
estructuras y liberar recursos para
destinarlos al desarrollo de nego-
cio”, aclaré.
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